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Sollentuna den 30 augusti 2006

Delarsrapport januari — juni ar 2006 for Varmekyl Grossisten AB ("VKG”).

Bilagor:

Resultatrédkningar

Balansrakningar

Kassaflodesanalyser

Redogorelse for forandringar Eget Kapital
Nyckeltal

Vvarmekyl Grossisten, VKG, redovisar for perioden januari — juni ar 2006 en omséttning pa
64 MSEK (f.a. 13,4 MSEK).

Rorelseresultatet nadde 4,1 MSEK (f.a. 1,9 MSEK). Resultatet efter skatt uppgick till 3,4
MSEK (f.8. 0,8 MSEK).

Verksamheten fortsatter att utvecklas béattre an plan. Samtliga verksamhetsomraden ar
I6nsamma, bruttomarginalerna ar goda och VKG fortsatter, enligt var uppfattning, att ta
marknadsandelar inom samtliga verksamhetsomraden.

Tidigare lamnad prognos om en omsattning for kalenderaret 2006 dverstigande 120 MSEK
och ett rorelseresultat om minst 12 MSEK kvarstar.

Handelser efter periodens utgang:

Forséljningsutvecklingen har varit god under sensommaren och inledningen pa hosten. Andra
halvaret ar traditionellt den starkare delen av aret med val dver halften av arets omséattning och tva
tredjedelar av rorelseresultatet. Aven med hansyn tagen till denna sasongsvariation har hésten
inletts val i niva med bolagets forvantningar.

Ett antal nyckelrekryteringar har forstarkt koncernens ledning. VKG har bland annat rekryterat
mycket kompetenta medarbetare som VD for VKG Fastighetsvarme AB, affarsomradeschef for
Luft/Luft sidan, verksamhetsansvarig for VKGs Call Center samt CFO pa koncernniva.

Den organiska tillvaxten uppgick till mycket goda 94% och de forvérvade bolagen utvecklades
battre an forvantat. Langt gangna diskussioner férs om ytterligare forvarv. Saval den organiska
som den strukturella tillvaxten kan antagas utvecklas vl.

Drivkrafterna for 16nsam tillvéxt ser bade pa makro- och mikroniva ut att under éverblickbar tid
vara starka och uthalliga.
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VD:s kommentarer:

Verksamheten

"Efter en lugn start pa aret har forsaljningen det senaste kvartalet skjutit ordentlig fart”, séger Hagge
Rilegard, vd for VKG. "VKG-gruppen har tagit marknadsandelar inom samtliga verksamhetsomraden;
luft/luft varmepumpar till villakund, bergvérme till villakund, varmepumpar till kommersiella fastigheter
samt installation och service. Vi har, precis som forra kvartalet, 6vertraffat vara prognoser och redovisar
hogre omsattning, béttre bruttomarginaler och hogre rorelseresultat &n vi tidigare raknat med. Priserna ut
mot kund &dr konstanta samtidigt som inkdpspriserna forbéattras i takt med 6kade volymer.

Luft/luft sidan gar fantastiskt bra och hdsten ser ljus ut. Exempelvis har flera hundra pumpar redan salts
fore forsta leverans av den nordiska luft/luft varmepump vi utvecklat tillsammans med LG Electronics.

Bergvarme till villakund fortsatter att ga mycket bra. Val fungerande marknadsforing och kvalificerade
sédljare har gjort att VKG fortsatter att med goda marginaler ta marknadsandelar i Storstockholm och
Malardalen. Installation och service fungerar bra och vi satsar nu pa att kraftigt bygga ut var kapacitet
inom servicesidan.

Antalet VKG Centers — var rikstackande kedja av aterforsaljare — har okat fran tidigare 10 till 27 stycken,
inkluderande de K-rauta varuhus runt om i landet dar vi hunnit fa igang verksamhet.

K-rauta trader infor hosten fram som en mycket viktig partner pa aterforsaljarsidan. Detta dels i och med
VKGs permanenta utstallningar i samtliga K-rautas varuhus, dels i och med att K-rauta kommer att
marknadsfdra och sélja den av VKG och LG tillsammans utvecklade nordiska luft/luft varmepumpen.
Tillsammans med VKG avser LG att &ven inom luftpumpar etablera sig som marknadsledare i Norden.

Saval arstidsvariationer som befintlig produktmix gor att vi ser fram emot stigande bruttomarginaler under
hdsten.

Rekryteringar

Jag 4r stolt dver de rekryteringar vi genomfort under var och sommar. Inte minst gladjande ar
forstarkningen inom ekonomi- och finanssidan med Tomas Thorsbrink, tidigare ekonomichef pa Ragn-
Sells och dessforinnan revisor pa PricewaterhouseCoopers. Under sin tid pa Ragn-Sells arbetade Tomas
mycket med forvarv och konsolidering i en bransch som pa manga satt liknar dagens varmepumpsbransch.
Tomas blir koncernens CFO och ingér i VKGs ledningsgrupp.

Ledningen har vidare forstarkts med en nyckelrekrytering inom affarsomrade kommersiella fastigheter. Vi
hélsar Peter Andersson, tidigare vice VD och ansvarig for Sverige och Finland inom Viessmann,
valkommen dels som VD for VKG Fastighetsvdrme och dels som medlem i ledningsgruppen. Peter har
tidigare med stor framgang lanserat Viessmanns varmepumpar till fastighetsagare. Detta faktum
tillsammans med befintlig offertstock, 1ag penetration pa marknaden och dagens orderingang gor att vi har
mycket stora forhoppningar pa detta affarsomrade.
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Forvarven

Forvérvet av installations- och serviceféretaget FMT ROr AB har utvecklats battre &n plan. Verksamheten
har vuxit med narmare 50% jamfort med samma period forra aret, med kraftigt forbattrade marginaler.
FMT konsolideras fran den 1 januari 2006. Omsattningen &r relativt jamnt fordelad over de bada
kvartalen, medan sa gott som hela Iénsamheten ligger pa kvartal tva.

Vi delar nu én tydligare upp VKGs verksamhet i en marknad/férséljningsdel och en produktionsdel, dar
all produktion kommer att sortera under FMT.

VKG har valt att utnyttja en vetoklausul i avtalet med ICOM och inte fullfélja forvarvet. Det
omséattningsmassiga saval som resultatméassiga bortfallet av detta vagval ar marginellt.

Langt gangna diskussioner fors med ett antal parter inom saval aterforsaljar- som produktionssidan om
ytterligare forvarv. Saval den organiska som den strukturella tillvaxten kan antagas utvecklas mycket val
under resten av aret.

Framtiden

Energipriserna har under de senaste aren 6kat kraftigt, bade i Sverige och i 6vriga vastvarlden. Kostnaden
for uppvarmning, eller kylning, tar en allt storre del av saval hushallens som foretagens budgetar. Enbart
marknaden for energisparprodukter &r i Sverige vard cirka 9 mdr SEK per ar, varav varmepumpar star for
6-7 mdr SEK.

Drivkrafterna for tillvéaxt ser bade pa makro- och mikroniva ut att vara starka och uthalliga. Inte minst
utbytes- och servicemarknaderna kommer mycket starkt liksom varmepumpar for kommersiella
fastigheter.

Det ar VKGs uppfattning att marknadens nuvarande struktur, med manga sma nischade aktorer pa
aterforsaljarsidan ar pa god vag att forandras dramatiskt. Kunder inom saval villa- som foretagssidan vill
ha starka leverant6rer som tar ansvar och finns kvar om tre, fem och tjugo ar. Stordriftsfordelar gor att
aktorer som klarar stora inkop, massiv marknadsforing och langsiktiga garanti/serviceataganden kommer
att vara Iénsammare &n mindre aktorer.

Min Gvertygelse ar att branschen star infor en kraftfull och snabb konsolidering och vi ar ledande i den
forandringsprocessen.

VKG s strategi &r att vara den drivande aktoren i branschens konsolidering. Jdmfor garna med vad Assa-
Abloy gjorde i den starkt fragmenterade lasbranschen, dar det tidigare fanns en lassmed i varje by eller
stadsdel. Eller jamfor med OnOff som med ett brett utbud, rimliga priser och god marknadsnéarvaro har
ersatt 70- och 80-talets branschstruktur med en radiohandlare i varje gathérn.

Vi kommer ocksa successivt bredda vart produktutbud, dels for att battre utnyttja var kraftiga
marknadsforing och na fler kunder, dels for att oka forsaljningsvolymen per kund. VKG ska bli en
komplett energisparpartner at sina kunder och VKG Centren ska fora ett brett sortiment.
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Vi har tagit flera steg mot att realisera var strategi — att konsolidera den starkt fragmenterade
varmepumpsbranschen i Sverige. | och med var mycket goda organiska tillvéxt och framgangsrika forvarv
knyter vi ihop vérdekedjan fran inkop 6ver marknadsféring och forsaljning mot konsument och
foretagskunder, till installation och service. Stordriftsfordelarna ar tydliga och vi tjanar i motsats till
manga konkurrenter bra med pengar.

Jag vill aterigen passa pa att tacka nuvarande kunder och aktiedgare for fortroendet och samtidigt halsa
nytillkomna och framtida kunder och aktieégare valkomna pa en spannande resa.

Branschen star infor stora forandringar och maéjligheterna for oss ar enorma. Jag ar stolt éver vad vi
astadkommit hittills. VVar resa har bara borjat!”

Redovisnings- och varderingsprinciper
Denna delarsrapport har upprattats i enlighet med arsredovisningslagen och bokféringsnamndens
allméanna rad.

Stockholm den 30 augusti 2006

Hagge Rilegard
Vd, Vérmeky! Grossisten AB (publ.)

Revisors rapport

Inledning

Vi har utfort en 6versiktlig granskning av bifogade delarsrapport. Det ar foretagsledningen som har
ansvaret for att uppréatta och presentera denna delarsrapport i enlighet med arsredovisningslagen. Vart
ansvar ar att uttala en slutsats om denna delarsrapport grundad pa var 6versiktliga granskning.

Den dversiktliga granskningens inriktning och omfattning

Vi har utfort var 6versiktliga granskning i enlighet med Standard for 6versiktlig granskning SOG 2410
Oversiktlig granskning av finansiell delarsinformation utford av foretagets valda revisor som ar utgiven
av FAR. En 6versiktlig granskning bestar av att gora forfragningar, i forsta hand till personer som &r
ansvariga for finansiella fragor och redovisningsfragor, att utféra analytisk granskning och att vidta andra
oversiktliga granskningsatgarder.
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En dversiktlig granskning har en annan inriktning och en betydligt mindre omfattning jamfort med den
inriktning och omfattning som en revision enligt Revisionsstandard i Sverige RS och god revisionssed i
ovrigt har. De granskningsatgarder som vidtas vid en 6versiktlig granskning gor det inte mojligt for oss att
skaffa oss en sadan sakerhet att vi blir medvetna om alla viktiga omstandigheter som skulle kunna ha
blivit identifierade om en revision utforts. Den uttalade slutsatsen grundad pa en 6versiktlig granskning

har darfor inte den sakerhet som en uttalad slutsats grundad pa en revision har.

Slutsats

Grundad pa var oversiktliga granskning har det inte kommit fram nagra omstandigheter som ger oss
anledning att anse att den bifogade delarsrapporten inte, i allt vasentligt, ar uppréattad i enlighet med

arsredovisningslagen.

Taby den 31 augusti 2006

Ohrlings PricewaterhouseCoopers

Magnus Thorling
Auktoriserad revisor

Nasta deldrsrapport lamnas den 15 november 2006

Bilagor, se nedan.
Bilagor:

Resultatrdkningar

Balansrakningar

Kassaflodesanalyser

Redogorelse for forandringar Eget Kapital
Nyckeltal
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2006-04-01- 2005-04-01- 2006-01-01- 2005-01-01-
Resultatrakningar -2006-06-30 -2005-06-30 -2006-06-30 -2005-06-30
Omsattning 47 602 829 7088293 63971334 13366847
Rérelsens kostnader -44 940326  -5684 211 -59360042 -11427 990
Avskrivningar -505 697 -59 898 -525 327 -64 323
Rérelseresultat 2 156 806 1344184 4 085 965 1874534
Finansnetto -56 981 -64 171 -100 306 -268 562
Resultat efter finansiella poster 2099 825 1280013 3985 659 1605972
Skatt -36 556 -441 054 -564 589 -821 378
Periodens resultat 2 063 269 838 959 3421070 784 594
Balansrakningar 2006-06-30 2005-06-30
Immateriella anlaggningstillgangar 12 610 542 -
Materiella anlaggningstillgangar 1479 556 254 713
Finansiella anlaggningstillgdngar - 48 340
Summa anlaggningstillgangar 14 090 098 303 053
Varulager mm 9411 280 7 643 638
Kortfristiga fordringar 23708 770 3788937
Kassa och bank 11 354 885 882 320
Summa omsattningstillgangar 44 474935 12 314 895
SUMMA TILLGANGAR 58 565 033 12 617 948
Eget kapital 31 263 963 2219132
Langfristiga skulder 6 398 000 6 128 378
Leveranttrsskulder 10 480 245 2483734
Ovriga skulder 10 422 825 1786 704
Summa kortfristiga skulder 20903 070 4270 438
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 58 565 033 12 617 948
2006-04-01- 2005-04-01- 2006-01-01- 2005-01-01-
Kassaflodesanalyser -2006-06-30 -2005-06-30 -2006-06-30 -2005-06-30
Kassaflode fran den lopande verksamheten 1435068 -442 577  -4547 838 -3 469 063
Kassaflode fran investeringsverksamheten -12 787 215 -32240 -12787 215 -32 240
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 18 783 663 1018093 28630733 2 496 402
Summa kassaflode 7 431516 543276 11295680 -1004 901
Likvida medel vid periodens bérjan 3923 369 339 044 59 205 1887 221
Likvida medel vid periodens slut 11 354 885 882320 11354885 882 320
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Forandring av eget kapital

Ing&ende eget kapital
Nyemission (med avdrag for emissionskostn.)
Periodens resultat

Utgaende eget kapital

Nyckeltal

Rorelsemarginal, %

Soliditet, %

Likvida medel, kronor
Nettoresultat per aktie, kronor
Antal aktier

Definitioner

2006-06-30

1324 422
26518 471
3421 070

31 263 963

2006-04-01-
-2006-06-30

4,5%
53,4%

11 354 885
0,14

14 812 500

2005-06-30

1434 538

784 594

2219132

2005-04-01-
-2005-06-30

19,0%
17,6%
882 320
838,96
1 000

Rorelsemarginal: Rorelseresultatet i forhallande till omsattning
Soliditet: Eget kapital i forhallande till balansomslutning

For ytterligare information kontakta:

2006-01-01-
-2006-06-30

6,4%

0,23
14 812 500

2005-01-01-
-2005-06-30

14,0%

784,59
1 000

Hagge Rilegard, vd Varmekyl Grossisten AB (publ.) Tel: +46 (0)8-446 32 10 eller (0)70-554 00 01

Varmekyl Grossisten Scandinavia AB (publ) ar ett svenskt foretag verksamt inom férsaljning och installation av
varme- och kylprodukter. Bolaget har ett omfattande produktsortiment och marknadsfor produkter fran en rad olika

leverantdrer och tillverkare. VKG grundades 2003. Med rikstdckande marknadsforing och ett natverk av egna

aterforsaljare och produktionsholag, samt en kedja anslutna VKG Centers, ar VKG en helhetsleverantor av varme-
och kylprodukter for inomhusklimat till saval konsument- som féretagskunder. VKGs aktie ar ansluten till First

North (f.d. Nya Marknaden) sedan 1 mars, 2006. Mer information finner du pd www.vkg.se
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