VARMEKYL
GROSSISTEN

Delarsrapport januari-mars ar 2006 for Varmekyl Grossisten AB ("VKG”).

Delarsrapporten tidigare distribuerad den 4 maj 2006, har kompletterad med nedan beskrivna bilagor.

Bilagor:

Resultatrédkningar

Balansrakningar

Kassaflodesanalyser

Redogorelse for forandringar Eget Kapital
Nyckeltal

e Varmekyl Grossisten, VKG, dvertraffade under perioden januari-mars 2006 budgeterad
omséattning med 17 % och redovisar 16,4 MSEK i omséttning (f.&. 6,3 MSEK). Det
budgeterade rérelseresultatet 6vertraffades med 39 % och nadde 1,9 MSEK (f.&. 0,5 MSEK)

e Den tidigare i noteringsprospektet avgivna omséattningsprognosen for helaret 2006,
uppgaende till 78 MSEK, revideras nu upp till 6verstigande 120 MSEK”.
Resultatprognosen om 8 MSEK revideras upp till ’minst 12 MSEK”.

Handelser efter periodens utgang:

e VKG satsar stort pa den kraftigt vaxande marknaden for utbyte av franluftspumpar. Ett
led i detta var forvarvet av Stockholmsféretaget ICOM. ICOM bidrar dven med ¢kad
bergvarmeforsaljning och installationskapacitet mot villakunder.

e Ett Memorandum of Understanding har ingatts avseende forvarv av entreprenad-,
installations- och serviceféretaget FMT Ror i Sollentuna. FMT omsatte ar 2005 ca 45 MSEK
med god lénsamhet. FMT har omkring 35 anstéllda och dess uppdragsgivare ar féretag
inom bland annat fastighets-, bygg- och varmepumpsbranscherna. Forvarvet av FMT
berédknas vara genomfort innan maj manads utgang. Syftet ar bland annat att utoka VKG-
gruppens egen installations- och servicekapacitet, inte minst mot kommersiella fastigheter.
FMT har fulla orderbdcker de narmaste 6 manaderna varfor rekryteringsbehov foreligger.

VD:s kommentar:

Verksamheten

Vi har nagra hektiska manader bakom oss”, sager Hagge Rilegard, vd for VKG. "Perioden januari — mars
ar traditionellt en lugn tid och vi ser att manga konkurrenter har problem. VKG-gruppen har dock haft god
forséljning och sa vitt vi kan bedéma tagit marknadsandelar inom samtliga verksamhetsomraden; luft/luft
varmepumpar till villakund, bergvérme till villakund, grossistverksamhet samt varmepumpar till
kommersiella fastigheter. Vi har dvertréaffat vara prognoser och redovisar hdgre omséttning, battre
bruttomarginaler och hogre rorelseresultat &n vi tidigare réknat med.
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Pa luft/luft sidan har VKG tagit andelar i en lugn marknad. Kvartal ett ar ingen hogsasong for denna typ
av produkter men vi har 6vertréaffat vara interna mal.

Bergvarme till villakund har gatt och fortsatter ga mycket bra. Vl fungerande marknadsféring kombinerat
med goda rekryteringar och forvarv har gjort att VKG tagit rejala marknadsandelar i Storstockholm och
Malardalen. Vi har under perioden starkt upp var kapacitet inom installation och service och ser fram emot
ett mycket bra ar inom detta affarsomrade.

Den rena grossistverksamheten har ingen egentlig sasongsvariation. | kraft av vara goda inkopspriser
forser vi ett antal branschkollegor med maskiner och utrustning med hyggliga marginaler. Dessa volymer
ger oss an béattre inkGpspriser och sa vidare i en god cirkel.

Satsningen pa kommersiella fastigheter har som tidigare meddelats fatt en bra start med en mycket god
offertstock och véxande orderbok. Offertstocken har hitintills inte genererat nagon 6vervaldigande
orderbok da saljcykeln for denna kundkategori ar langre an pa villakundsidan. Distributionsratten i
Sverige och Finland for Alpha-Inno Tecs varmepumpar, ett antal nyrekryteringar pa saljsidan och forstarkt
installations- och servicekapacitet i och med det stundande forvarvet av FMT R&r gor att vi ser resten av
aret an med mycket god tillforsikt. Det finns bara i Stockholmsomradet knappt 20 000 kommersiella
fastigheter i var primara malgrupp och marknadspenetrationen ligger under 5 %. Da kalkylen for en
fastighetsdgare, matt i pay-off tid, ofta till och med ser béttre ut &n for en villakund kan antas att
penetrationsgraden kommer bli betydande.

Antalet VKG Centers — var kedja av egna och franchisebaserade aterforséljare — har okat fran tidigare 7
till 10 stycken. Av de nytillkomna ligger tva i Storstockholm och ett i Norrképing. Vi har god
tillstrdmning av intresseanmaélningar. Jag &r inte helt ndjd med tillvéxttakten under kvartalet, men efter
nyligen genomford personalforstarkning beréknas takten i nyrekrytering av VKG Centers 6ka hogst
vasentligt under perioden april — juni.

Som ovan namnts satsar VKG nu pa den fullkomligt exploderande marknaden for utbyte av
franluftspumpar. Det finns hundratusentals franluftspumpar, installerade under 80-talet och borjan av 90-
talet, som behover ersittas. Manga av de aldre franluftspumparna fungerar inte langre som tankt utan drivs
som rena elpannor, vilket 6kar innehavarnas uppvarmningskostnad i stallet for att sénka densamma.
Forvarvet av Stockholmsforetaget ICOM var ett startskott for denna satsning.

VKG har startat ett Call Center i Stockholm som ett komplement till befintlig marknadsféring. Call Center
personalen bokar rikstdckande besok till VKGs egna séljare inom alla kategorier av varmepumpar och
avslutsfrekvensen ar mycket tillfredsstallande

Vi studerar for narvarande ocksa aktivt den finska marknaden. Sannolikheten ar god att vi under aret
etablerar oss i Finland med egha VKG Centers och/eller genom forvarv.

Forvérven

Vi har under perioden genomfort tva foretagsforvarv och kommer under maj manad slutfora forvarvet av
ett tredje foretag, FMT Ror enligt vad som ovan namns. | samband med detta intensifierar vi vara
anstrangningar att bygga en forstklassig serviceorganisation, med ett brett spektrum av uppdragsgivare
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inom saval bergvarme som franluft och luft/luft. Service ar, ratt skétt, det mest Ionsamma segmentet av
vardekedjan och VKG har, inte minst i och med forvéarvet av FMT Ror, alla forutsattningar att bli en av de
ledande pa marknaden.

Marknaden

Energipriserna har under de senaste aren okat kraftigt, bade i Sverige och i dvriga véstvarlden. Kostnaden
for uppvarmning, eller kylning, tar en allt storre del av saval hushallens som foretagens budgetar. Enbart
marknaden for energisparprodukter ar i Sverige vard cirka 7 mdr SEK per ar, varav varmepumpar star for
cirka 5 mdr SEK. Drivkrafterna for tillvaxt ser bade pa makro- och mikroniva ut att vara starka och
uthalliga. Inte minst utbytes- och servicemarknaderna kommer mycket starkt liksom varmepumpar for
kommersiella fastigheter.

Det ar VKGs uppfattning att marknadens nuvarande struktur, med manga sma nischade aktorer pa
aterforsaljarsidan kommer forandras dramatiskt. Kunder inom saval villa- som féretagssidan vill ha starka
leverantdrer som tar ansvar och finns kvar om tre, fem och tjugo ar. Stordriftsférdelar gor att aktorer som
klarar stora inkop, massiv marknadsforing och langsiktiga garanti/serviceataganden kommer att vara
I6nsammare an mindre aktorer. Min dvertygelse ar att branschen star infor en kraftfull och snabb
konsolidering.

Var strategi

VKG s strategi ar att vara den drivande aktoren i denna konsolidering. Jamfoér garna med vad Assa-Abloy
gjorde i den starkt fragmenterade lasbranschen, med en lassmed i varje by eller stadsdel. Eller jamfor med
OnOff som med ett brett utbud, rimliga priser och god marknadsnéarvaro har ersatt 70-talets struktur med
en radiohandlare i varje gathorn.

Vi har tagit flera steg mot att realisera var strategi — att konsolidera den starkt fragmenterade
varmepumpsbranschen i Sverige. | och med var goda organiska tillvaxt och selektiva forvarv knyter vi
ihop vardekedjan fran inkop dver marknadsféring och forsaljning mot konsument och foretagskunder, till
installation och service. Stordriftsfordelarna ar tydliga och vi tjanar i motsats till manga konkurrenter bra
med pengar.

Hojda prognoser

Det finns idag anledning att véasentligt hoja de prognoser vi gav i noteringsprospektet avseende saval
omsattning som resultat. Vi siktar pa en omséttning for helaret 2006 éverstigande 120 MSEK med ett
rorelseresultat om minst 12 MSEK.

Jag vill passa pa att tacka nuvarande kunder och aktiedgare for fortroendet och samtidigt hélsa
nytillkomna och framtida kunder och aktieagare valkomna pa en spannande resa. Branschen star infor
stora forandringar och majligheterna for ratt aktor ar enorma. Jag ar stolt 6ver vad vi astadkommit hittills.
Och vi har bara borjat!”

Stockholm den 4 maj 2006
Hagge Rilegard

Nasta delarsrapport lamnas den 31 augusti 2006
Bilagor, se nedan.
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Bilagor:

Resultatrakningar
Balansrékningar
Kassaflodesanalyser

Redogorelse for forandringar Eget Kapital

Nyckeltal

Bolagets revisor har ej genomfort en granskning av nedanstaende rakenskaper och nyckeltal.

Resultatrakningar

Omsattning

Rorelsens kostnader
Avskrivningar

Rorelseresultat

Finansnetto

Resultat efter finansiella poster
Skatt

Periodens resultat

Balansrakningar

Materiella anlaggningstillgangar
Finansiella anlaggningstillgdngar
Summa anlaggningstillgangar

Varulager mm

Kortfristiga fordringar

Kassa och bank

Summa omséttningstillgangar
SUMMA TILLGANGAR

Eget kapital
Langfristiga skulder
Summa langfristiga skulder

Leveranttrsskulder
Ovriga skulder
Summa kortfristiga skulder

SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER

2006-01-01--
2006-03-31

16 368 505
-14 419 716
-19 630
1929 159
-43 325
1885834
-528 033
1357 801

2006-03-31

376 398
95518
471916

9518 697
19 035 939
3923 369
32 478 005
32949 921

17 675 828
758 000
18 433 828

11 381 759

3134 334
14 516 093
32949 921

2005-01-01--
2005-03-31

6 278 554
-5743 779
-4 425
530 350
-204 391
325959
-380 324
-54 365

2005-03-31

230122
51 362
281 484

8 210 740
1305973
339 044

9 855 757
10 137 241

1380 152
6 949 355
8 329 507

882 245
925 489
1807 734
10 137 241
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2006-01-01-- 2005-01-01--
Kassaflddesanalyser 2006-03-31 2005-03-31
Kassaflode fran den lopande verksamheten -5 982 906 -4 865 555
Kassaflode fran investeringsverksamheten 0 0
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 9847 070 3317 379
Summa kassaflode 3864 164 -1548 176
Likvida medel vid periodens bdrjan 59 205 1887 220
Likvida medel vid periodens slut 3923 369 339 044
Forandring av eget kapital 2006-03-31 2005-03-31
Ing&ende eget kapital 1993 219 1434517
Nyemission (med avdrag for emissionskostn.) 14 324 808
Periodens resultat 1357 801 -54 365
Utgaende eget kapital 17 675 828 1380 152
Nyckeltal 2006-03-31 2005-03-31
Rorelsemarginal, % 11,8 8,4
Soliditet, % 53,6 13,6
Likvida medel, kronor 3923 369 339 044
Nettoresultat per aktie, kronor 0,094 -54,365
Antal aktier 14 462 500 1000

For ytterligare information kontakta:
Hagge Rilegard, vd Varmekyl Grossisten AB (publ.) Tel: +46 (0)8-446 32 10 eller (0)70-554 00 01
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