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Sollentuna den 14 november 2006

Delarsrapport januari — september 2006 for Varmekyl Grossisten AB ("VKG”)

Bilagor:

Resultatrédkningar

Balansrakningar

Kassaflodesanalyser

Redogorelse for forandringar Eget Kapital
Nyckeltal

Fortsatt I6nsam tillvaxt for VKG

e Varmekyl Grossisten, VKG, redovisar for perioden januari — september ar 2006 en
omsattning pa 110 MSEK (f.&. 23 MSEK).

e Rorelseresultatet nadde for perioden januari — september 8,7 MSEK (f.&. 2,7 MSEK).

e FOr kvartal tre ar 2006 uppgick omséattningen till 45,9 MSEK (f.a. 9,5 MSEK) med ett
rorelseresultat om 4,6 MSEK (f.a. 0,8 MSEK).

e Verksamheten fortsatter att utvecklas battre an plan. Samtliga verksamhetsomraden ar
I6nsamma, bruttomarginalerna ar goda och VKG fortséatter, enligt var uppfattning, att ta
marknadsandelar inom samtliga verksamhetsomraden.

e Tidigare lamnad prognos for ar 2006 kommer att 6vertraffas med god marginal. For
verksamhetsaret 2007 forvantas en omséattning 6verstigande 400 MSEK exklusive
tillkommande forvarv. Rorelseresultatet for ar 2007 forvantas 6verstiga 40 MSEK.

Handelser efter periodens utgang:

e Forséljningen har under oktober manad utvecklats enligt plan med en omséttning for manaden
Overstigande 23 MSEK.

e Agenturverksamheten for LGs nordiska luftvarmepump fortsétter utvecklas vél. Marknadens
mottagande ar mycket gott, installationsverksamheten fungerar enligt plan och reklamations-
graden ar lag.

e Under oktober forvarvades 100 % av Malarvarme AB, ett IVT Center med filialer i Eskilstuna och
Strangnés. Malarvarme skall utgora plattformen for VKGs expansion runt hela Malaren och in i
Véarmland. Malarvarme rekryterar saval séljare som installatorer for att klara den stora efterfragan
i sitt omrade.
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VD:s kommentarer:

Verksamheten

"Efter en lugn semestermanad har forsaljningen varit fortsatt god”, sager Hagge Rilegard, VD for VKG.
"VKG-gruppen fortsétter ta marknadsandelar inom samtliga verksamhetsomraden; luft/luft varmepumpar
till villakund, bergvéarme till villakund, varmepumpar till kommersiella fastigheter, installation och
service. Vi har, precis som under kvartal ett och tva, 6vertraffat vara prognoser och redovisar hogre
omsattning, battre bruttomarginaler och hogre rérelseresultat &n vi tidigare raknat med.

Omkring halva omsattningen under aret kommer fran ursprungsverksamheten och den andra halvan fran
forvarvade verksamheter. Detta ger en organisk tillvéxt hittills i ar om 140 %. De forvarvade bolagen
fortsatter utvecklas enligt plan. Langt gangna diskussioner fors om ytterligare forvarv och saval den
organiska som den strukturella tillvéxten kan antagas utvecklas val.

Drivkrafterna for [énsam tillvaxt ser bade pa makro- och mikroniva fortsatt ut att under éverblickbar tid
vara starka och uthalliga.

Luftvarmesidan gar fortsatt bra, inte minst efter den lyckade introduktionen av den nordiska luft/Iuft
varmepump vi utvecklat tillsammans med LG Electronics. Marknadstillvaxten &r starkare d4n nagon
vagade prognostisera for bara ett halvar sedan och prispressen har avstannat.

Bergvarme till villakund fortsétter att ga bra. VKG &r den dominerande aktéren i Storstockholm.
Forvarvet av Malarvarme AB, IVT Centret i Eskilstuna och Strangnds, utgor avstampet for VKGs
expansion in 6ver Malardalen och Varmland.

Installation och service fungerar bra och vi satsar nu pa att kraftigt bygga ut var kapacitet inom
servicesidan. Den nyligen startade avdelningen inom FMT - FMT Ror Soder - &r en installations- och
serviceresurs bland annat for Mélarsatsningen.

Antalet VKG Centers — var rikstackande kedja av aterforsaljare — fortsatter 6ka, nu dven inkluderande
samtliga K-rauta varuhus runt om i landet. Till en del har kvartal tre dgnats at att konsolidera den kraftiga
uppbyggnaden under kvartal tva.

Rekryteringar

Som ny chef for Affarsomrade luftvarme har Johan Engquvist anstallts. Johan har under hosten gjort ett
mycket gott arbete i att inféra en mer faktabaserad styrning av affarsomradet, vilket resulterat i hogre
avslutsfrekvens och battre marginaler.

Rekryteringar har under kvartal tre och inledningen av kvartal fyra ocksa genomforts inom Key Account
sidan. Kvalificerade storkundssaljare bearbetar nu marknadskanaler, séljpartners och andra potentiella
partners.
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Awven inom VKG Fastighetsvarme har rekrytering av kvalificerade séljare skett, vilket redan borjar ge
utslag i offert- saval som orderbdcker. Korsforsaljningen till FMT Rérs register av kommersiella kunder
fungerar val.

En kraftfull rekrytering har skett till var telemarketingverksamhet samt uteslj. Dessa saljkanaler fungerar
mycket bra och blir inte minst ett verktyg for att utjdmna sdsongsvariationer.

Malarvarme rekryterar saval saljare som installatorer for att klara att hantera den stora efterfragan runt
Malaren och in i Varmland.

Pa installations- och servicesidan har rekrytering skett av arbetsledning till FMT Ro6r Soder. Dessutom
rekryteras installatorer och servicetekniker.

Forvarven
Forvarvet av installations- och serviceforetaget FMT Ror AB har fortsatt att utvecklats enligt plan.
Verksamheten har vuxit med narmare 60 % jamfort med samma period forra aret.

Mélarvarme expanderar som ovan ndmnts kraftigt och rekryterar séljare och installatdrer runt hela
Mélaren.

Langt gangna diskussioner fors med ett antal parter inom aterférsaljar- och installationssidan om
ytterligare forvarv. Saval den organiska som den strukturella tillvaxten kan antagas utvecklas val under
resten av aret och under nasta ar.

Framtiden

Energipriserna har under de senaste aren 6kat kraftigt, bade i Sverige och i dvriga véstvarlden. Kostnaden
for uppvarmning, eller kylning, tar en allt storre del av saval hushallens som foretagens budgetar. Enbart
marknaden for energisparprodukter ar i Sverige vard cirka 9 mdr SEK per ar, varav varmepumpar star for
6-7 mdr SEK.

Drivkrafterna for tillvaxt ser bade pd makro- och mikroniva ut att vara starka och uthalliga. Inte minst
utbytes- och servicemarknaderna kommer mycket starkt liksom varmepumpar fér kommersiella
fastigheter. Ytterligare stimulansmedel for energibesparing &r att vanta fran statsmakterna, inte minst som
en foljd av den allt tydligare debatten om klimatférandring och global uppvarmning.

Det &r VKGs uppfattning att vi driver férandringen av marknadens struktur. Den nuvarande strukturen
med manga sma nischade aktérer pa aterforsaljarsidan ar pa god vag att forandras dramatiskt. Kunder
inom saval villa- som féretagssidan vill ha starka leverantorer som tar ansvar och finns kvar om tre, fem
och tjugo ar. Stordriftsfordelar gor att aktorer som klarar stora inkop, massiv marknadsforing och
langsiktiga garanti/serviceataganden kommer att vara Ié6nsammare an mindre aktérer.

Branschen &r inne i en kraftfull och snabb konsolidering och VKG &r ledande i den forandringsprocessen.
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VKG s strategi &r att vara den drivande akttren i branschens konsolidering. JAmfor garna med OnOff som
med ett brett utbud, rimliga priser och god marknadsnérvaro har ersatt 70- och 80-talets branschstruktur
med en radiohandlare i varje gathérn.

Vi &r mitt uppe i en breddning av vart produktutbud, dels for att battre utnyttja var kraftiga
marknadsforing och na fler kunder, dels for att 6ka forséljningsvolymen per kund. VKG &r pa god vag att
bli en komplett energisparpartner at sina kunder och VKG Centren marknadsforfor ett brett sortiment.

Vi har tagit flera steg mot att realisera var strategi — att konsolidera den starkt fragmenterade
varmepumpsbranschen i Sverige. | och med var mycket goda organiska tillvaxt och framgangsrika forvarv
knyter vi ihop vardekedjan fran inkop dver marknadsfaring och forsaljning mot konsument och
foretagskunder, till installation och service. Stordriftsférdelarna &r fortsatt tydliga och vi véxer extremt
snabbt under god I6nsamhet.

Jag vill aterigen tacka nuvarande kunder, aktiedgare och anstéllda for fortroendet och samtidigt halsa
nytillkomna och framtida kunder, aktiedgare och anstéllda valkomna.

Branschen &r inne i en enorm forandringsprocess. Jag ar stolt dver vad vi pa VKG astadkommit hittills.
Var resa blir fortsatt spannande!”

Stockholm den 14 november 2006

Hagge Rilegard
VD, Vérmekyl Grossisten AB (publ.)

En bokslutskommuniké lamnas den 22 februari ar 2007.
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2006-07-01-- 2005-07-01--  2006-01-01-- 2005-01-01--
Resultatrakningar 2006-09-30  2005-09-30 2006-09-30  2005-09-30
Omsattning 45 854 314 9 496 393 109 825648 22 863 240
Rérelsens kostnader -40 856 968 -8669 442  -100 217 010 -20 097 432
Avskrivningar -372 285 -16 726 -897 612 -81 049
Rérelseresultat 4 625 061 810 225 8 711 026 2684 759
Finansnetto -347 570 -92 281 -447 876 -360 843
Resultat efter finansiella poster 4277 491 717 944 8 263 150 2323916
Skatt -1 260 944 -201 024 -1 825 533 -1 022 402
Periodens resultat 3016 547 516 920 6 437 617 1301514
Balansrakningar 2006-09-30  2005-09-30
Immateriella anlaggningstillgangar 14 789 260 -
Materiella anlaggningstillgangar 2218122 237 988
Finansiella anlaggningstillgangar - 45 317
Summa anlaggningstillgangar 17 007 382 283 305
Varulager mm 10519 731 9699 579
Kortfristiga fordringar 40 886 034 4630176
Kassa och bank 6905 271 894 322
Summa omsattningstillgangar 58 311036 15224 077
SUMMA TILLGANGAR 75318418 15507 382
Eget kapital 36 643 011 2736 052
Langfristiga skulder 5926 000 7 357 648
Leverantdrsskulder 18 842 058 2169519
Ovriga skulder 13 907 349 3244 163
Summa kortfristiga skulder 32 749 407 5413 682
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 75318418 15507 382
2006-07-01-- 2005-07-01--  2006-01-01-- 2005-01-01--
Kassaflddesanalyser 2006-09-30  2005-09-30 2006-09-30  2005-09-30
Kassaflode fran den lopande verksamheten -2 993 833 -1220 291 -7 541671 -4 689 354
Kassaflode fran investeringsverksamheten -3 346 281 0 -16 133 496 -32 240
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 1 890 500 1232 293 30 521 233 3728 695
Summa kassafléde -4 449 614 12 002 6 846 066 -992 899
Likvida medel vid periodens borjan 11 354 885 882 320 59 205 1887 221
Likvida medel vid periodens slut 6 905 271 894 322 6905 271 894 322
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Forandring av eget kapital

Ing&ende eget kapital
Nyemission (med avdrag for emissionskostn.)
Periodens resultat

Utgaende eget kapital

Nyckeltal

Rorelsemarginal, %

Soliditet, %

Likvida medel, kronor

Nettoresultat per aktie, kronor fére utspadning
Nettoresultat per aktie, kronor efter utspadning
Antal aktier fére utspadning

Antal aktier efter utspadning

For ytterligare information kontakta:

2006-09-30

1324 422
28 880 972
6 437 617

36 643 011

2006-07-01--
2006-09-30

10,1%
48,7%

6 905 271
0,20

0,19

14 812 500
16 062 500

2005-09-30

1434 538

1301514

2736 052

2005-07-01--
2005-09-30

8,5%
17,6%
894 322
516,92
516,92
1 000

1 000

2006-01-01--
2006-09-30

7,9%
0,43
0,40
14 812 500
16 062 500

2005-01-01--
2005-09-30

11,7%

1301,51
1301,51

1 000
1 000

Hagge Rilegard, VD Varmekyl Grossisten AB (publ.) Tel: +46 (0)8-446 32 10 eller (0)70-554 00 01
Tomas Thorsbrink, Ekonomidirektor Varmekyl Grossisten AB (publ.) Tel +46 (0)8-446 32 10 eller (0)76-

826 66 15

Varmekyl Grossisten Scandinavia AB (publ) ar ett svenskt foretag verksamt inom forsaljning, installation
och service av varme- och kylprodukter. Bolaget har ett omfattande produktsortiment och marknadsfor
produkter fran en rad olika leverantorer och tillverkare. VKG grundades 2003. Med rikstackande
marknadsforing och ett natverk av egna aterforsaljare och produktionsbolag, samt en kedja anslutna VKG
Centers och saljpartners, ar VKG en helhetsleverantor av varme- och kylprodukter for inomhusklimat till
saval konsument- som foretagskunder. VKGs aktie ar ansluten till First North (f.d. Nya Marknaden) sedan

den 1 mars 2006. Mer information finner du pa www.vkg.se
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